Financement des PME

Fin novembre 2008, la
Fédération Belge des entreprises
(FEB) a donné un apercu de la
situation des PME belges en
matiére de crédit et de credit
crunch. Le maitre mot de la FEB
était «un peu d'objectivitén.
Pour cela, les résultats de
plusieurs enquétes, menées par
la FEB, CRIiON (courtier
indépendant spécialisé en
assurance crédit), FEBELFIN
(Fédération belge du
financement des PME) et CeFiP
(Centre de connaissances du
financement des PME), ont été
mis en perspective.
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Selon le CRiON, les entreprises sont
prises en étau entre le credit
bancaire, le crédit fournisseur et les
clients qui paient moins vite.

estrois études réali-
L sées ont permis de

répondre a six ques-
tions posées par la FEB.
L’ étude de FEBELFIN por-
tait sur | offre de crédit, et
les études de CeFiP et de
CRION concernaient la
demande, respectivement des
entreprisesde petitetaille et
desentreprises de toutesles
tailles.

Le volume des crédits
bancaires a-t-il baissé
actuellement?
SdonleBarometrede CeHP,
qui aréalisé, début novembre
2008, une enquéte télépho-
nique aupres de 607 entre-
prises de maximum 10 tra-
vallleurs, laréponse et «non,
tout commec'est le casdans
I’ enquéte menée par FEBEL -
FIN.

De I’ enquéte réalisée par
CeFiP, il ressort une certaine
neutralité par rapport ala
question de la disponibilité
descréditshancaires: il n'est
«ni difficile», «ni facile»
d’ obtenir un crédit.
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Credit ou credit crunch ?

BAROMETRE DU CREDIT CEFIP PE

Facile/ Neutre Difficile/

trés facile treés difficile
Obtention d’un
nouveau crédit 41% 17% 41%
pour investissements
Ex_ten5|on d un cred!t 41% 22% 37%
existant pour investissements
Obtention d'un nouveau
crédit de caisse/ligne de 43% 21% 37%
crédit pour affaires courantes
Court/ Neutre Long/
trés court tres long
Délai pour |'obtention
d‘un nouveau crédit 45% 21% 35%

Source: CeFiP— FEB

Lesbanquesimposent-
ellesdesexigences plus
strictes pour lesnouvel-
les demandes de crédit
(prix, garanties)?
Laréponseacette quesionest
«Ooui» et la neutralité n’est
plusde mise. Toujoursselon
le Barométre du crédit CeFiP
pour |es petites entreprises
(voir tableau ci-dessous):

mois. Sil n'y adonc pas de
véritable credit crunch, les
conditionsde!’ accésau cré-
dit ont cependant été dur-
cies.

L’ enquéte de FEBELFIN,
qui s est penchéesur I’ offre,
confirme ce durcissement,
en résumant ainsi les carac-
téristiques de la politique
actuelle du crédit al’ égard

Bas/ Neutre  Elevé/

trés bas trés élevé
Co0t du crédit
d'investissement 19% 25% 57%
Co(t d'un crédit
de caisse 13% 20% 66%
Exigences que pose
la banque 20% 13% 68%
Informations que
demande la banque 20% 13% 67%

Source: CeFiP— FEB

Del’ enquéte menée conjoin-
tement par laFEB et CRION,
en colleborationavecle CeHP,
il ressort le méme constat:
79% s accordent a affirmer
quelesprix ont augmente et
61% S atendent aun durcis-
sement pour les 6 prochains

desentreprises: lesbonspro-
jetssont toujours prisen cong-
dération pour lescréditsmais
effectivement, il y aunehaus-
sesur lepricing:

* laprime derisque est plus
éevée
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* lesmarchésfinanciersimpo-
sent des exigences en capi-
tal plusdevéesaux banques

* laconcurrence sur le mar-
ché des dépdts d’ épargne
réglementés est forte.

La prudence est de mise et

les garanties exigées sont

plusimportantes.

Par ailleurs, les taux de la

Banque Centrale Européenne

ont baissé. LaFEB insiste

sur le fait que des types de
financement, tant au niveau

Fédérd qu au niveau Régiond

(Flandre, Wallonie et Brux-

elles) existent et sont actuel-

lement renforcés pour lutter
contrelacrise.

Simplecriseou crise
économique génerale?
Sur une échelle de 1 (trés
défavorable) a7 (tres favo-
rable) et alaquestion «Com-
ment percevez-vous le climat
d’entreprise actuellement (en
novembre 2008)?», les ré-
ponses des entreprisesinter-
rogees par le CeFiP et Situées
en Flandre ont unrésultat de
4,25; celles Situées en Wal-
lonieet aBruxelesobtiennent
3,78. En moyenne, le résul-
tat pour laBelgique se situe
a4,02 e témoignedonc d une
relative neutralité. Lerésul-
tat pour laWallonie et Brux-
ellesest cependant plusnéga:
tif que pour la Flandre.
A laquestion «Dans quelle
mesure la crise financiére
actuelle a-t-elle un impact
sur Uavenir de votre entre-
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prise», lamémerelative neu-
traitérestedemise: Flandre:
3,7; Bruxelles + Wallonie;
4,09; moyenne belge: 3,89.

Position deliquiditea
partir desclients, four-
nisseurs, stocks:. capital
circulant

Selon le CRION, les entre-
prisessont prisesen étau entre
lecrédit bancaire (pluscher et
plusdifficileacbtenir), lecré-
dit fournisseur qui est plus
dirict et lesclients qui paient
moinsvite. Afin d’ optimiser
lecapital circulant, lesentre-
prises vont comprimer les
stocks (selon 62% desinter-
rogés) et réduirelesddasde
production (sdlon48%). Prés
de lamoitié des répondants
(47%) estiment que I" obten-
tion d'un crédit de paiement
suffisamment long est auss
importantequeleprix d acht.

Lespouvoirspublics: un
mauvais client?

A laquestion «L’Etat est-il
mon plus mauvais payeur?»,
66% des répondants ont ré-
pondu «tout afait d' accord».
SelonlaFEB, cette situation
estintenableet |' Etat devrait
donner I’ exemple et payer a
temps. La Fédération sug-
gére, a ce propos, que les
politiciens donnent desins-
tructionsal’ Etat.

Position deliquiditea
partir dela gestion des
risquesclients

SdonlaFEB, lesentreprises
S attendent a une recrudes-
cencedesfalllites(59%). Les
chiffresdesfaillitesdejanvier
au 30 octobre 2008 confir-
ment cette affirmation, puis-
qu'il y aeu, pendant cette
période, 6.953 faillites soit
uneaugmentation de +7,7%,
répartie comme suite:

* Flandre: +2,6%

» Wallonie: +7,2%

* Bruxelles. +19,5%

A laquestion «L’assurance-
crédit offre-t-elle une sécuri-
té/solution supplémentaire?»,
45% dles entreprises interro-
gées estiment qu'’ elles peu-
vent accorder plus de crédit
gréce a |’ assurance crédit et
32% ne sont pas d’ accord.
A laquestion «Les autorités
doivent-elles stimuler les
exportations en soutenant
financierement/fiscalement
lassurance crédit?», T1%
sont d' accord et seulement
7% ne sont pas d accord.

CONCLUSIONS

Si les enquétes respectives
et les méthodol ogies appli-
quées ne sont pas compa-
rables, deux conclusonsma-
jeures peuvent cependant ére
MiSes en perspective.

1. Desvolumesde crédit «nor-
mauix» sont disponibles pour
lesentreprises, mais|eur flui-
ditéest amoindrie: leur cot
aaugmenté et les garanties
exigées sont plus strictes.

Le crédit est disponible pour les
PME et les PE, a condition que le
dossier soit bien ficelé, et que le
client offre plus de garanties; le
prix est, quant a lui, plus éleve.
Les enquétes réalisées le
montrent: les bons projels
trouvent des financements.

2. Lesentreprisesont intérét
anepassefocdiser aur | octroi
de crédit et ne doivent le
considérer que comme une
facette deleur fondsderou-
lement. Elles doivent donc
élargir leur vision en matie-
redefondsderoulement &fin
de I’ optimaliser. Isabelle
Cdllens, directrice du dépar-
tement économique de la
FEB: «en cette période dif-
ficile, il estimportant queles
entreprises analysent leur
position deliquidité et rédui-
sent aunminimum leur capi-
tal dormant.»
Onne peut donc pas, al’ heu-
re ou les résultats ont été
présentés, parler de credit
crunch. Le crédit est dispo-
niblepour lesPME et |esPE,
acondition queledossier soit
bien ficelé, et que le client
offreplusdegaranties; leprix
est, quant alui, plus elevé,
Lesenquétesrédisteslemon
trent: les bons projets trou-
vent des financements. Un
point de vue un peu plus
objectif s'impose donc.
Isabelle Calens: «Ce serait
une mauvaise chose que les
entreprises selaissent guider
par une perception trésnéga
tivedelacrisequi n'est pas
en adéquation avec laréali-
té. Il est vrai que notre éco-
nomie ne se porte pas bien.
Pour nous armer contre la
crise, nousdevonsnousfon-
der sur desfatset nepasnous
laisser freiner par une per-
ception erronée.»

MAP

www.cefip-kefik.be

Le CeFiP a mis une

page supplémentaire sur le
site, consacrée

ad la crise et a la facon

de la combattre.
www.crion.com
www.febelfin.be
www.feb-vbo.be
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